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C o n s i g u e  u n a  

exposición  máxima  d e  

t u  n e g o c i o ,  d e  u n  m o d o  

r e n t a b l e .  



Dónde estamos
• Tech

• Finanzas

• Inmobiliaria

• Médica

• Farmacéutica

• Automoción

• Logística

• Marketing

• Consultoría

• Lujo

• Arte

• …

Industrias Quiénes somos

IMA Spain es un network de calidad compuesto por  

profesionales de la Asistencia a la Dirección con un enfoque 

sobre su desarrollo personal y profesional, así como en la 

continuidad de su evolución profesional.  

Esto se logra gracias a:

• Formar un network de asistentes altamente 

competentes. 

• Crear una imagen de la asistencia a la dirección como 

una parte esencial de los equipos directivos. 

• Dar oportunidades de formación, relaciones 

multiculturales, intercambio de ideas, y encuentros 

internacionales.

Objetivos

Además, contamos con la colaboración de Business 
partners como una parte vital de nuestro networking, 
empresas que ofrecen sus servicios y productos a 
Asistentes de alta Dirección.

IMA Spain es una asociación sin ánimo de lucro, sin fines politicos y sin 
compromisos con partidos o sindicatos.
IMA Spain se compone de voluntaries/as que donan su tiempo,  sus 
habilidades y conocimientos para mantener en alza la profesión.

¿Nos conoces?



Las empresas que entienden que el rol de la asistencia a 
la dirección tiene poder de decisión, son compañías 

mejor posicionadas para hacer crecer sus negocios. 

Ser Business Partner es una forma económica de crear 
una máxima  exposición de cara a profesionales de la 
asistencia a la dirección local y nacional.

• Creas una buena imagen de tu empresa.
• Promocionas tu marca dándote a conocer en la 

comunidad de profesionales de la asistencia a la 
dirección.

• Llegas a una nueva audiencia.

• Obtienes feedback de tus productos y servicios de 
parte de audiencias objetivo.

¿Cómo beneficia a tu negocio ser Business 
Partner de IMA Spain? 

Conectamos marcas con compradores

RAZONES
PARA 

UNIRTE
COMO

BUSINESS 
PARTNER

A IMA 
SPAIN



Mención en la web de IMA 
Spain: briefing en inglés + logo 
+ link a la web del Business 
Partner + 1 post en LinkedIn 
anunciando el partenariado.

Hasta 2 “newsletters” al año 
distribuidas a los miembros de 
IMA Spain, bajo la supervisión 
del comité nacional, 
representado por Deputy 
MarCom Officer. 
Estas “newsletters” se incluirán 
en nuestra app de 
comunicación interna.

2 posts al año de las 2 
“newsletters” mencionadas 
anteriormente en el punto B 
en nuestras redes sociales 
(LinkedIn, Instagram).

1 video-podcast de 10 minutos 
máximo, para presentar un 
producto o servicio que 
colgaremos en nuestra app y 
publicaremos en redes 
(Linkedin). 

Participación a nuestras 2 
convenciones anuales.
Todos los costes de 
participación, 
desplazamiento y 
alojamiento serán satisfechos 
por el Business Partner.



A B C
BÁSICO: 300 Euros / Año. 

Válido de 1 de enero a 31 diciembre del año en curso.

A B C D
MEDIO: 400 Euros / Año. 

Válido de 1 de enero a 31 diciembre del año en 
curso.

A B C D E
COMPLETO: 450 Euros / Año.

Válido de 1 de enero a 31 diciembre del 

año en curso.



deputymarcom@es.ima-network.org

https://www.instagram.com/ima_spain/
https://www.linkedin.com/in/imaspain/
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